ALGUNAS PAUTAS PARA CONSEGUIR

B }ii{%  NUEVOS CLIENTES &%

b e e - [ — |

l Por Santiago Torre — www.santiagotorre.com

DIFERENCIATE

¢) POSICIONAMIENTO

. Identifica en que AN .ALIZ A.

. ERESBUENO ;, competencia !
; wgo quieres competir
en lo que no lo eres? |

| Define claramente al CLIENTE IDEAL |
| ano ser que creas que todos son iguales |

DE LOS DEMAS

1
1
,  Segmenta el mercado
no vaya a ser que alguiensea | : g
mejor que ti en eso yla liemos ! la nica forma de comerse una vaca
es partirla en pedazos a menos que

seas un cachalote gigante, claro

' ¢:QUE PROBLEMA
. RESUELVES

. a ese segmento?

IDENTIFICA
los beneficios

A BUSCAR

© SA CLIENTES

Selecciona lo QUE QUIERES VENDERY A QUIEN

todo a todo el mundo =Bl 21 0c son campeones l 0 HAZ SEGUIMIENTO

| es la mejor forma de il prnt e s s
1
' Segun acabe la entrevista de no venta, F o

 CALENDARIZA |=:/

- HE
. CUANDO HAY QUE HACER
E EL SEGUIMIENTO cstc esel mejor momento

' Mantén siempre el

- “"derecho de contactar”

. sisales con ‘‘ya te llamo yo"', estas muerto

'TEN PACIENCIA

' QUINTO CONTACTO, la mayoria de los
. vendedores no pasan del sequndo :

'K MEDIOY LARGO PLAZO

! se vende mucho mas con método y constancia que
' con talento e improvisacion.

__________________________________________

| porque, resuelves

nunca jamas

vendas producto,

i sino lo que

h alguno, jverdad? resuelve

..........................................

! Establece un i

Conerrto FORMA

o de que “el comercial tiene ' & TUS COMERCIALES
que improvisar” es como que | g . :
“el de administracién no vende" | 4O t€ plensas que vienen

LEYENDA URBANA ' sabidos de serie?

" IDENTIFICA INDICADORES
- de actividad y resultado

' todo lo que no se mide, no mejora !

' PLANIFICA ASECURATE :
i qué hay que hacer, cuando y [ de que se hace |

: quién y cdmo debe de hacerlo | no es que sea lo habitual, pero a :
la otra alternativa es que el vendedor improvise | Veces, no se hace lo planificado 1

|

no vaya a ser que se dé el improbable

| CHEQUEA RESULTAD os caso de que no salga segin lo previsto |
|

. Ajusta el proceso sirmwses

__________________________________________
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